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Apresentacao

O cadastro da campanha comercial P&G - Campanha Escolha Certa é realizado através da rotina 3306 - Cadastrar
Campanha de Desconto. Veja 0 processo completo no passo a passo seguir:

Abaixo, descrigdo da criagao e das Ultimas alteragoes efetuadas no documento.

Tabela de Alteracbes

Descricao

2711212016 v.1.0 Criagdo do documento

24/08/2017 v. 1.1 Alteracdo de tela no processo incluir nova campanha combo de desconto

1.  Procedimentos iniciais

Antes de cadastrar a nova campanha realize os seguintes procedimentos iniciais:

e  Atualize as seguintes rotinas:

v 3306 - Cadastrar Campanha de Desconto para a versao 28.10.36 ou superior;
v' 300 - Atualizagdes fungoes de venda para versdo 28.99.116, ou superior e atualize a opgdo Pacote de
fungdes de Campanha de Desconto por Combo;

v 316 - Digitar Pedido de venda para versao 28.99.01 ou superior;

\

336 - Alterar pedido de vena para versao 28.99.01 ou superior;

v 1400 - Atualizar procedures a partir da versdo 28.83.01 ou superior;
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v 2500 - Atualizar banco de dados para a versdo 28.13.77, ou superior e atualize a package integradora .

e Acesse a rotina 560 - Atualizar Banco de Dados na versdo 28.12.106, ou superior e marque as seguintes

opgdes e clique o botdo Confirmar:

v Aba Criagao/Alteragdo de Tabelas e Campos, sub-aba G-H, opcdo Tabela de Itens de grupo de
campanhas de combos (PCGRUPOCOMBOCLI);

v' Aba Criagao/Alteragdo de Tabelas e Campos, sub-aba G-H, opgdo Cabegalho de grupo de
campanhas de combos (PCGRUPOCOMBOCLIC);

v Aba Criagao/Alteragdo de Tabelas e Campos, sub-aba D, sub-aba DE, opgdo Tabela ltens com
desconto em combos (PCDESCONTOCPRODRELAC);

v Aba Criagédo/Alteracao de Tabelas e Campos, sub-aba C, sub-aba COM, opcéo Tabela de combos
usados pelos clientes (PCCOMBOCLI);

v Aba Criagao/Alteragdo de Tabelas e Campos, sub-aba D, sub-aba DE, opgédo (PCDESCONTOI) -
Tabela itens em campanha de desconto.

2. Incluir Campanha de Desconto Combo

Para cadastrar o produtos que comporéo o combo e as listas dos que terdo descontos secundarios, realize os seguintes
procedimentos:

2.1 Acesse a rotina 3306 na vers&o indicada acima ou superior;

2.2 Na tela inicial da rotina marque a opgao Incluir Nova Campanha de Desconto e clique o botdo Avangar;
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2.3 Marque conforme necessidade as opgdes das caixas Tipo de Patrocinio, Tipo de Campanha e Tipo de Desconto e

clique o botao Avangar;

Incluir Campanha de Desconto

Selecione o Tipa Patrocinio, Campanha e Desconto

Tipo de Patrodinio

() E - Empresa

Tipo de Campanha

(2 MQIT - Mix por Quantidade Minima

() MIQ - Mix por Intervalo de Quantidade

Tipo de Desconto

(7 P -Em Percentual

Yoltar I Avangar " Eechar o |

2.4 Informe conforme necessidade o campo Descrigao e Periodo de Vigéncia;
2.5 Marque a opgdo Campanha com Caracteristica Continua Dentro do Periodo (Combo);
2.6 Informe a Filial em que o cadastro deve ser feito;

2.7 Caso necessario marque as seguinte opgoes:
e Considerar Familia de Produtos (Produto Principal);
o Considerar Redes de Clientes (Cliente Principal);
e  Nao debitar conta corrente do RCA ;

o Creditar a conta corrente do RCA.

2.8 Selecione conforme necessidade as opgdes apresentadas na caixa Restrigoes;
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2.9 Preencha campo Metodologia, conforme necessidade e clique o botdo Avangar;
Incluir Campanha de Desconto
Informe os Dados da Campanha, o periodo e suas restriches
Cédigo
1
Descricio
Periodo de Vigéncia
I i - a [/ E - [#] campanha com carter continue dentro do periode{Caomba)
Filial
| el |
M| Considerar Familia de Produtos (Produto Principal) | Considerar Redes de Cliente (Cliente Principal)
N3o debitar conta corrente do RCA Creditar & conta corrente do RCA
Restricies
Por Filial Por Supervisor Por Distribuicio
For Regido Por RCA [~ Por Plano de Pagamento
For Ramo de Atividade Por Cliente
Metodologia
voltar | Avancar Fechar OJ
2.10 Preencha os filtros conforme necessidade e clique o botéo Pesquisar;
2.11 Selecione os produtos que faréo parte do combo e clique o botéo Incluir;
2.12 Na coluna Qt. Min. informe a quantidade minima de produtos que devem ser adquiridos;
2.13 Na coluna %Desc. Informe o percentual de desconto que sera aplicado em cada um dos produtos selecionados
clique o botéo Avangar;
Incluir Campanha de Desconto
Informe os Produtos desta Campanha
Fornecedor Departamento
[ | [ (e |
Secdo Categoria
[ J (el | J (e |
Sub-Categaria Produto
[ J (=]l | J[ee] |
lasse -
[ [ Considera Produte Fora de Linha ?
E Cddigo Produta Embalagem Unidade Céd. Prod. Princ. Céd. Depto. Departamento Cddigo Sec. Se¢ ~
| 7| 10%/C 5T E 20PTAIPI N/C DIF |EMB. x24  |UN | 7| 7|SUCOS REFRESCOS EM GERAL | 7|col
I 8| 10%/C 5T E VLENT1% s
a|10%4/C ST E YLENT 1%4/TP1 N
» APROD. 10 / ICMS ISENTO f CST-714
11[10%/C ST E VLENT 1% E VLENT2% i
] | P P P .......;.‘,r.v.‘
) Produtos Incluidos : m
= Codigo Produto Embalagem Qt.Min BDesc Tipo Produto Tipo Desconto
» 10|APROD. 10 / ICMS ISENTO / CST-714 |EMB. 1x24 | 0,00 0,00 |a |
[ 8[10%/C 5T E VLENT1% |EMB. 1x24 | 0,00 0,00) [a |
Voltar I Avancar I Fechar ) |
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2.14 Preencha os filtros conforme necessidade e clique o botdo Pesquisar, para cadastrar os produtos da lista que teréo
desconto apds a aquisigdo do combo que cadastramos acima;

2.15 Selecione os produtos que farédo parte da lista de produtos e clique o botdo Incluir;

2.16 Na Coluna %Desconto Informe o percentual de desconto que sera aplicado em cada um dos produtos selecionados;

2.17 Clique o botao Avangar;

Incluir Produtos com Desconto do Combo

Informe os produtos quer terdio desconto durante a vigencia dessa campanha

Fornecedor Departamento
Segdo Categoria
Sub-Categoria Produto
e i) (o i
=
Considera Produta Fora de Linha ?
Produtos Pesquisados
£ Codigo Produto Embalagem Unidade Cdd. Prod. Princ. Cdd. Depto, Departamento Cédigo Sec, Seq »
1/50 ICMS 10% MAIS NADA EMB. 1X24 KG il 1|BEBIDAS EM GERAL 1] COIDI
2/10%/C ST EMB. 1X24 UM 2 2|EMBALAGENS , DESCARTAVELS 2|Col
3/10%/C ST/IPIN EMB. 1X24 UM 3 3|BOMBOMIERE EM GERAL 3|col
4| TESTANDO 10%/C ST/IPI N/C DIF EMB. 1X24 X 4 4|MERCEARTA EM GERAL 4/col
4 5/BPROD.5 [ ICMS10% REDUCAQ /C ST/CST-10  |EMB. 1X24 UM 5 10 |[FARINHAS, FECULAS EM GERAL 3|col
&) 10%/C 5T E 20PTA/IPI N EMB. 1X24 UM 3 & |MEDICAMENTOS EM GERAL &|Col
7|10%/C 5T E 20PTA/TPT M/C DIF EMB. 1X24 UM 7 7|SUCOS,REFRESCOS EM GERAL 7|COl -
[ m | »
r Produtos Incluidos I—_I
———
£ Codigo Produto [~ Desconto
| 5/BPROD. 5 / ICMS10% REDUCAQ | C ST/ CST-10 5
¥ 3| 10%/C STAPIN 5

Voltar "g\tanﬁr I Eechar ) |

2.18 Confira os dados da campanha cadastrada e clique o bot&o Finalizar;

Incluir Campanha de Desconto

Informacdies Sobre o Cadastramento Realizado

Tipo de Campanha : MQT - Mix por Quantidade Minima
Cddio da Campanha @ 2
Mome da Campanha : Campanha 1
Periodo Inicial : 27/12/2016
Periodo Final :  31/122018
Restricio por Filial : N3o
Restrigio por Regifo : Nio
Restricio por Ramo de Atividade : No
Restricdo por Supervisor @ Ndo
Restrigio por RCA : Nio
Restricgo por Clients : Nia
Restricio por Distribuicio NEo
Cliente Principal : Nao
Familia Principal : MNao
Tino de Patrocinio : E - Empresa
Tipo de Desconto @ P - Em Percentual

Total de Produtos : 2
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Observacgdes:
e Apds a aquisicdo do combo principal, o desconto concedido aos produtos da lista secundaria, serdo
aplicados em todos os pedidos realizados durante a data de vigéncia da campanha cadastrada;
e (Caso haja mais de uma campanha cadastrada para 0 mesmo produto na rotina 3306, o sistema ira
considerar nas vendas o maior percentual de desconto;

e Para os produtos da lista secundaria ndo existe quantidade minima de venda. Independente da quantidade

vendida o desconto cadastrado seréa aplicado.

3. Incluir Campanha de Desconto Grupo de Combos
Esta nova opgéo possiblita que ao cliente comprar todos os produtos que compde 2 ou mais combos (conforme definido no
cadastro da campanha), seja concedido descontos em uma nova lista de produtos, ou o percentual de desconto dos produtos

que pertencem ao combo seja aumentado. Para utilizar esta funcionalidade, realize os seguintes procedimentos:

3.1 Cadastre os combos de forma separada conforme processo descrito no item 2. Incluir campanha de desconto combo;

3.2 Na tela inicial da rotina 3306 selecione a opgéo Incluir Nova Campanha de Combo de Desconto e clique o botdo
Avangar;

() Induir Mova Campanha de Desconto

Ié:l Induir Mova Campanha de Combo de Desconto

() Consultar uma Campanha de Desconto Existente (AlterarImprimir /Exduir)

() Consultar uma Campanha de Combo de Desconto Existente (Alterar/Excluir)
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3.3 Informe a Descrigdo da campanha, Periodo de Vigéncia e filial;

3.4 Informe o Modelo da Campanha a ser utilizado;

Observacao: o tipo de desconto do grupo de combos sera concedido de acordo com o Modelo da campanha

selecionado. Para melhor entendendimento, segue descrigdes dos modelos disponiveis:

e Desconto nos combos inclusos (C): Utilizando esta opgao, ao selecionar em um mesmo pedido todos os
itens que compdes os combos cadastrados no grupo, além do percentual de desconto original, sera
acrescido um novo percentual de acordo com o cadastrado;

e Desconto em nova lista de produtos (L): Utilizando esta opgéo, ao selecionar em um mesmo pedido
todos os itens que compdes os combos cadastrados no grupo, e também adquirir os produtos da lista
secundaria cadastrada, estes terdo desconto. Neste caso os produtos da lista secundaria somente estardo

passiveis de desconto, caso a venda seja realizada no mesmo pedido dos combos.

Utilizar Desconto nos Combos Inclusos (C)

3.5 Informe a Descrigao, Periodo de Vigéncia e Filial;

3.6 Selecione o modelo Desconto nos combos inclusos(C) e clique o botdo Avangar;

Incluir Combo de Campanhas de Desconto

Informe os Dados da Campanha, o periodo e suas restrigies

Cadigo

Descrigio

Periodo de Vigénda
I > a ff -
Filial

\ =)

Modelo da Campanha

Desconto nos combos inclusos(C)
Desconto em nova lista de produtos(L)

Voltar I Avancar | Fechar e |
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3.7 Selecione/informe a Filial,

3.8 Informe o Periodo de Vigéncia;

3.9 Preencha o campo %Desconto com o percentual de desconto que sera concedido quando o cliente adquirir os itens

de todos os combos do grupo;
3.10 Informe o campo Qt. Min. Combo;

3.11 Clique o botao Pesquisar;

3.12 Selecione a(s) campanha(s) desejada(s) na planilha;

Escolha das campanhas de combo

Selecione as campanhas nessesdrias para gue seja concedido o desconto,

Filial Periodo de Vigénda

1|24/08/2017
1 25/08/2017

Combo 001

%Desconto Qt. Min., Combo
1 - 24/08/2017 v 5 28/08/2017 - 10 - 2 =
[ Pesquisar ] [I=uTlpar Filtros
¢ J
Descricio Qt. Dt Inicio Tipo Patrocinio  Tipo Campanha Tipo de Desconty
Teste de Processo 01

29/08/2017 E

] F

Voltar | Avangar | Eechar 0 |

3.13 Clique o botdo Avangar;

Informagio

e —

o

Campanha foi cadastrada com sucesso!
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Utilizar Desconto em Nova Linha de Produtos (L)

3.14 Informe a Descrig¢édo, Periodo de Vigéncia e Filial;

b @ Totvs

3.15 Selecione 0 modelo Desconto nos Combos Inclusos(L) e clique o botdo Avangar;

Incluir Combo de Campanhas de Desconto

Informe os Dados da Campanha, o perfodo e suas restrigdes

Descrigio

Cédigo

Periodo de Vigéncia

X
Filial

v a [ :: -

\ J ]|

Modelo da Campanha

Desconto nos combos indusos(C;

Desconto em nova lista de produtos(L)

3.16 Selecione a Filial desejada;

3.17 Informe o campo Periodo de Vigéncia;

3.18 Informe o campo Qt. Min. Combo;

3.19 Clique o bota Pesquisar;

3.20 Selecione a campanha desejada na planilha e clique o bordo Avangar;

3.21 Selecione os produtos que faréo parte da lista de produtos e clique o botdo Incluir;

3.22 Na coluna %Desconto Informe o percentual de desconto que sera aplicado em cada um dos produtos selecionados;

Incluir Produtos com Desconto do Combo

Informe os produtos quer tero desconto durante a vigendia dessa camparha

Fornecedor Departzmento
Secio Categoria
Sub-Categoria Produto
B
[ onsidera Produto Fora de Linha ?
Produtos Pesquisados
= Codigo Produto Embalagem  Unidade Cod. Prod. Princ. C6d. Depto. Departamento Cédigo Sec. Sec +
1|50 1CMS 10% MAIS NADA EMB. 124 |KG 1 1/BEBIDAS EM GERAL 1|col
2| 10%jC ST EMB. 1X24 [N 2 2|EMBALAGENS , DESCARTAVEIS 2|cal
3/10%/C STAPIN EMB. 1X24  [UN 3 3|BOMBONIERE EM GERAL 3col
4[TESTANDO 10%/C ST/IPL N/C DIF EMB. 124 |CX 4 4|MERCEARIA EM GERAL 4|col
3 5|BPROD. 5 / ICMS10% REDUCAO /C ST/CST-10 |EMB. 1X24  |UN 5 10| FARINHAS, FECULAS EM GERAL s[cal
6| 10%jC ST E 20PTA/IFIN EMB. 1X24  [UN [ 6| MEDICAMENTOS EM GERAL 6/col
7|10%{C ST E 20PTA/TPT N/C DIF EMB. 124 |UN 7 7/SUCOS REFRESCOS EM GERAL 7|col ~

T

»

Produtos Incluidos

| T |

= Cédign  Produto

5|8PROD. 5 / ICMS 10% REDUCAO / C 5T/ CST-10

Desconto
| 5

¥ 3/10%jC ST/PIN

1 5

Voltar || Avancar | Fechar |
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3.23 Clique o bot&o Avangar;

Incluir Produtos com Desconto do Combo

Informe os produtos quer terdo desconto durante a vigenda dessa campanha

Fornecedor Departamento
| |G | |l |
Secdo Categoria
| [P | |l |
Sub-Categoria Produto
[ (=] | orrelos| [ 67 -
Classe =
—  Hor quisa a
Informagdo
£ Cédigo Produto . Princ. Céd. Depto. Departamento Cddigo Sec. Secdo
| 6| 10%/C 5T E 20RTA/IPI @ |C“’"‘p‘""ha lad=tedaeapiee | & 6 MEDICAMENTOS EM GERAL | &|coD.
» 7| 10%/C 5T £ 20PTA/IPI 7| 7|5UCOS,REFRESCOS EM GERAL | 7/cop.
4 1 | 3
Produtos Incluidos
G J —
£ Codigo Produto Embalagem % Desconto
| 7| 10%/cC ST € 20PTAMIPI N/C DIF |eMB. 23 | 10/
b 6/ 10%C STE 20PTAIPLN |evB. 23| 10]

4. Utilizar Campanha Combo

Para aplicar a campanha combo no momento de digitar pedidos de venda, realize os seguintes procedimentos:

4.1 Acesse a rotina 316;

4.2 Na tela principal informe o Cliente, a Origem de Venda e tecle F10 - Iniciar Pedido de Venda;

4.3 Acesse a aba Itens(F5) e clique o botdo Campanha;

N Pecide Dt F-il Tipe venda A
[~ 1oocezes [mpszoe @1 =) =,
- CabeeF4) Dees(FS) | Tabels(Fe) | TetsFr) | ™ Agrupaneric
G Desericho Embs. E. Retra de % Desc akor
! Jl [ | E I T R
= T Valor
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4.4 Na tela Campanhas selecione o Cédigo da campanha desejada, informe a coluna Quantidade e clique o botdo
Confirmar;
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- TUTORIAL CADASTRAR CAMPANHA COMBO

Observagéo: no processo de vendas do grupo de combo, para que os descontos cadastrados seja aplicados €

necessario que todos os combos que compde o grupo, sejam incluidos no pedido de venda de uma s6 vez.
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4.5 Apos incluir todos os itens do pedido, clique o botdo gravar;

Os itens da campanha virdo destacados conforme legenda Campanha Desc. e com os percentuais de desconto
cadastrado para os mesmos na referida campanha.
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- TUTORIAL CADASTRAR CAMPANHA COMBO o

SISTEMAS
b @ ToTVS

Mantenha o WinThor Atualizado, assim vocé proporciona o crescimento

da sua empresa através de solucdes criadas especialmente para o seu negécio!

Estamos a disposi¢éo para mais esclarecimentos e sugestdes.

Fale com a PC: www.pcsist.com.br
Central de Relacionamento - (62) 3250 0210
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