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Apresentacéao

As campanhas de desconto cadastradas por Mix de Quantidade Minima ou Mix por Intervalo de
Quantidade, sdo, agora validadas pela rotina 316 — Digitar Pedido de Venda, otimizando o processo de

concessao de descontos para familias de produtos obrigatérios, considerados pelo WinThor.

Este tutorial ira demonstrar os processos realizados pelas rotinas 316 - Digitar Pedido de Venda e 3306 —
Cadastrar Campanha de Desconto.

1. Procedimentos iniciais

Antes de cadastrar campanha de desconto por mix de produto realize os seguintes procedimentos iniciais:

Acesse a rotina 500 — Atualizar Procedure e marque a procedure Pacote de funcgdes de
processamento (VENDAS), a partir da versdo 23.10.13;

Acesse a rotina 1400 — Atualizar Procedures opcdo 01 — Faturar pedido de venda, a partir da
verséo 23.07.13,;

e Atualize as seguintes rotinas:
v' 316 - Digitar Pedido de Venda, a partir da verséo 23.11.02;

v' 1100 - Atualizar Procedure, a partir da versao 23.10.00;
v' 3306 - Cadastrar Campanha de Desconto, a partir da verséo 23.00.00.
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2. Cadastrar Campanha de Desconto Por Quantidade Minima

Para cadastrar campanha de desconto por quantidade minima ou o intervalo de quantidade, conforme as
orientacdes deste tutorial siga os procedimentos abaixo:

2.1 Acesse arotina 3306 — Cadastrar Campanha de Desconto;
2.2 Marque a opc¢éo Incluir Nova Campanha de Desconto e clique no botdo Avancar;

2.3 Selecione o Tipo de Campanha desejado, se por MQT — Mix por Quantidade Minima ou MIQ —
Mix por Intervalo de Quantidade. Posteriormente clique no botdo Avancar.

Observacdo: a simulagéo abaixo foi realizada considerando a op¢cdo MQT — Mix por Quantidade
Minima. Caso realize o cadastro por MIQ - Intervalo de quantidade é necessario o
preenchimento das colunas Qt. Min. e Qt. Max da aba Produtos incluidos.

2.4 Informe os campos Descri¢éo, Periodo de Vigéncia e marque conforme necessidade os filtros da
caixa Restricdes;

2.5 Clique no botdo Avancar;

Cadigo
42
Descrigdo

Periodo de Vigéncia

EE vla| /i ~]
[+ Considerar Familia de Produtos (Produto Principal) [+ Considerar Redes de Cliente (Cliente Principal)
Restrigies

[ Por Filial [ Por Supervisor [ Por Distribuigio

[ Por Regido [~ PorRCA [~ Por Plano de Pagamento

[ Por Ramo de Atividade | Por Cliente

Metodologia
Voltar "a\ran@r I Fechar 3 |
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2.6 Selecione a (s) filial (ais) desejada (s) e clique no botédo Avancar;

2.7 Selecione ou informe o cliente desejado e clique no botédo Incluir. Posteriormente clique no botéo
Avancar;

2.8 Informe ou selecione o (s) produto (s) desejado (s) no campo Produto e posteriormente clique no
botdo Pesquisar;

2.9 Selecione o(s) item (ns) desejado (s) na aba Produtos pesquisados e clique no botéo Incluir;

2.10 Informe as colunas Qt. Min. e % Desc. da aba Produtos Incluidos e clique no botdo Avancar;

Fornecedor Departamento

| ] | ]l |
Secao Categoria

| e | (el |
Sub-Categoria Produto

| ] | ] |

Classe Pesquisar | Limpar Filtros
[ Considera Produto Fora de Linha ? — —
Produtos Pesquisados

| Cadigo Produto Embalagem Unidade |Cdd. Prod. Princ. | Céd. Depto. | Departamento Codigo Sec. | «
7|10°%/C ST E 20PTA/C IPIfC DIF 700G, PC 7 7[SUCOS5,REFRESCOS EM GERAL 7 —]
8|10%/C 5T E VLENT 1% 500G, PC 3 3|AGUA M, LETTE, ACHO ,REFRI a)
9|10%,/C ST E VLENT 1%:/C IPI 528G, PC 9 9 |ARROZ FEIJAQ, ACUCAR, SAL 10
10|10%/C ST E VLENT 1%/C IPI/C DIF 432G, PC 10 10 |FARINHAS,FECULAS EM GERAL 1o)
11|10%/C 5T E VLENT 1%: E VLENT 2% 528G, PC i 1|BEBIDAS EM GERAL 1 -

4| | »

Produtos Incluidos I_I
Incluir

[# Ev3 1]

§| Cddigo |Produho |En1balagem Qt. Min. | % Desc. Tipo Produto
@ %ic T e s Lo
7/ 10%,C ST E 20PTA/C IPI/C DIF 700G, 0,00 0,00

(—

-

Voltar |I Avancar I Fechar &) |

2.11 Cligue no bot&o Finalizar.

3. Digitar Pedido de Venda

Para digitar pedido de venda considerando a quantidade minima ou o intervalo de quantidade, conforme as

orientacdes deste tutorial siga os procedimentos abaixo:
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3.1 Digitacdo de Pedido Considerando Quantidade Minima

Para digitar pedido de venda siga o procedimento abaixo:

Observacédo: ndo sera possivel digitar pedido considerando campanha desconto para venda por
embalagem, sendo assim o 2291 — Utiliza venda por embalagem [F], da rotina 132 - Parametros
da Presidéncia devera estar marcado na op¢do N&o, caso contrario, a caixa Campanha nao sera

visualizada.

3.1.1 Acesse arotina 316 — Digitar Pedido de Venda informe o Cliente e pressione tecla F10;
3.1.2 Na aba Itens Cabec.(F4) selecione o Plano de Pagamento cadastrado para o cliente via

rotina 308 — Alterar Condi¢cdo Comercial do Cliente;

Caber, (9 Ltens(FS) | Tabela(Fe) | Total7)| (] Ao
[ Dados do Cliente

Cédigo  Cliente Informacies Adicionais CNPJ/CPF Inscrigdo estadual  Inscrigdo municipal Filial NF
I 10 [COD. 10 - F/SP/ISEN/CONS |975.391‘391-53 IISWO ISENTO

Limite de crédite  Limite sazonial Crédito disponivel Créditos diente Ramo de atividade N° Ped. diente Data Ped. diente
100.000,00 | 0,00 | 87.328,14 0,00 ... |[10 -FARMACIAS I ]
Endereco n Bairro Cidade UF
RUA. 135QD. 15LT.419 EST. COMERCIAL NUMCOM |cOD. 1 - CONIUNTO ESTRELA DO SU [BRASILIA IDF
'C?)ndlcées delrﬁuudm nto Parcelas (12 12) :
Cobranca  Plano de paoamento Prazo médio
ol v 14DIAS v| | 14| | | 14 Dias
\ir. min. cobranca 0,00 VIr. min. plano pagto. 0,00
| Dados RCA = —
Cédgo  RCA Pedido RCA Tl e —
10 JOAQ EUSTAQUIO - I
reviséo de Faturamento
Dados de Transportes |/Contlatos I/Mamfeslo }/Plofissionais ]/C\iemle TVS} Dats [03/07/2014 B
rete Despacho
CCF @ F0B Gratito  Terceiro | [ 0) Mensagers RCA
Transportadora [ e I e |Dah—=| i =]
I l Tipo Carga
Transp. Redespacho (" Fechadz i
I l " Fracionada N

edespacho
" cIF i FOB

3.1.3 Cligue no botdo Campanha da aba Itens(F5) e serdo exibidas todas as campanhas de

desconto cadastradas (via rotina 3306) para o cliente informado, conforme imagem abaixo:

Campanhas
Sel. Cddigo Descrigdo Dt. Inicio Dt. Fim Tipo Campanha
sl 49 Teste 03/07/2014 03/07/2014 09:53:50 | MIQ - Mix por Intervalo de Quantidade
[ 50 Teste 03/07/2014 03/07/2014 09:55:57 |MQT - Mix por Quantidade Minima
0 53 Teste 03/07/2014 25/07/2014 MQT - Mix por Quantidade Minima
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3.1.4 Selecione a(s) campanha(s) de desconto conforme necessidade e sera exibida a tela ltens
Campanha;

3.1.5 Preencha a coluna Qtde. Informada e clique no botdo Confirmar;

Campanhas

[sel._cédiao Descricio Dt. Inicio Dt. Fim Tino Campanha |
49 Teste 03/07/2014 03/07/2014 09:53:50 |MIQ - Mix por Intervalo de Quantidade
[=] 50| Teste 03/07/2014 03/07/2014 09:55:57 |MQT - Mix por Quantidade Minima
=] 53 Teste 03/07/2014 25/07/2014 MQT - Mix por Quantidade Minima

Itens Campanha

Seq. Cdd.Prod. Descrigdo Qtde. Minima Qtde. Maxima Perc. Desc. |Qtde. Informada &
1 1|S0O ICMS 10% MAIS NADA 3 15 15 5

g 3/10%j/C ST/C IPL 3 15 10 10

m

gcance‘ar

Observacoes:

e ApOs a inclusd@o dos itens ndo serd possivel alterar a quantidade dos produtos de forma que
viole as regras do combo cadastrado anteriormente na rotina 3306. Serd exibida a seguinte
mensagem:

Atengdo (o

.*‘]- A guantidade informada ndo contempla a quantidade minima cu maxima definido para o item.

Tl
m
m
T
m
il
o
i

(]
E

(s

ir
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e Caso um dos itens ndo tenha mais estoque disponivel para venda, o processo sera
descontinuado e sera apresentada a mensagem abaixo:

Atengio (i S

Iterm combo !
@ Estoque Insuficiente !
Estoque Atual : 0
Qtde Pedida : 3

Fa
i

e E permitida alteracdo apenas da Qtde.(quantidade) do (s) item (ns) da campanha, os
campos % Desc. e Valor seréo desabilitados;

Pedido de VVenda - ltem

Winthor, - PC Sisterna

g i . Orig 3
£ Fil. Qt. Disp. 2 [0%fcsT 25X06UN cx
488 88 Emb. Venda Emb. Master Qt.Unit. P.Unitério P.Tabela
2 100 |25x06UN | 24 i 100,00 100,00
3 100 ados Ultima compra
4 100
Ot.Compra Més Média Ul IMeses
[3
Dt dlt. compra Gtde. ilt.compra Frego dlt.compra  Plano Pagto dlt. compra
I1ﬁf06,|f2014 | 3 | 110,00 g |2a DIAS
% Desc
Fil. Retira Qtde P.Unit. Yenda Walor Sub Total
m ] [T [ 0,00 [ 100,00 ) 500,00
% Lucro
28,33

Confirmar Cancelar

e Caso necessite salvar o pedido como orcamento, ndo sera permitida a gravacéo do(s) item
(ns) que compde o combo, ou seja, caso clique em Sim serdo gravados no orcamento

apenas o(s) item(ns) que néo faz parte do processo.

Confirmagao u

P 3

Para a gravagdc do pedide come orgamente os itens de combo serde cortados, deseja continuar ?

k- 4

T
%]
m
m
(]
i
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e Nao é possivel duplicar um item (ns) que faca (m) parte de um combo, somente o(s) item (ns)
que faz parte do pedido normal podera ser alterado/editado;

Sendo que, o(s) produto(s) que faz (em) parte do combo sdo apresentados na planilha da aba
Itens(F5) na cor Lilas, conforme imagem abaixo:

Cddigo Descricdo Emb. Fil. Retira Qtde % Desc Valor
i | | =l [t vl 1 |I | 0,00 @l
L @ Taxa () Valor
Lucratividade a ser aplicada em todos os ihens:l 0,00 _IJ % Lucro: L.
Campanha
£ Sec Coc & Produto Embalagem Emb. Master Qtde P.Tabela % Desc, P.liguide  P.Liquido -5 VI, 5T Wl
4 2|10%/C ST 2oX06UN | TESTES 5] 110,00 10,00000( 99,00 90,00 9,00
5 3|10%jC ST/C IPI 10UN, 4 121,10 5,004129 115,04 104,50 10,54
] 4|10%C ST/C IPI/C DIF 10UN, 5 131,10 5,003314 124,54 114,00 10,54
7 5(10%,C 5T E 20PTA 700G, 1 101,00 0,000000 101,00 100,00 1,00
] m 3
S (e T e T st e Origem do prego
W Erinde [ Consignado [l Fehz [l Prego zersdo [ Politics Desc, [l Fromogio [l kit/Castz Bésicz || Campanhs Desc, Orig. Comissdo |
3.1.6 Cligue no botao Gravar.
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Mantenha o WinThor Atualizado, assim vocé proporciona o
crescimento da sua empresa através de solugfes criadas especialmente

para o seu negocio!

Colocamo-nos a disposi¢éo para maiores esclarecimentos e sugestdes.

Fale com a PC: www.grupopc.com.br

Central de Relacionamento - (62) 3250 0210
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